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先輩の所作や行動で、最も真似したいポイントは？




営業中で、一番印象に残った言葉・行動は何ですか？




なぜその言葉・行動が印象に残ったのか？理由を教えてください。




お客様の購買意欲が上がったor下がった、その“きっかけ”となった言葉・行動・状況は何でしたか？




「これはどういう意味だろう？」「なぜこの対応をしたのだろう？」と疑問に思った言葉・行動は？




先輩の対応で「正直、自分がお客様なら嫌だな」「こうした方が良かったのでは？」と感じた瞬間は？




学んだことを、自分の営業でどう実践していきますか？具体的に一つ書いてください。



