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#17 
営業未経験のための ヒアリ
ング基礎講座① 
ヒアリングの3大要点 

https://youtu.be/VbMG8_A
NBwA 
 

 

#18 
営業未経験のための ヒアリ
ング基礎講座② 
ヒアリング下手の3大原因 

https://youtu.be/ZYPBpE8b
Rc8 
 

 

#19 
営業未経験のための ヒアリ
ング基礎講座③ 
ヒアリングの3ステップ 

https://youtu.be/LGh7jfKxZr
M 
 

 

#20 
営業未経験のための ヒアリ
ング基礎講座④ 
言葉の奥を深掘る仮説思考

と「３つの考え方」 

https://youtu.be/kJBH5l_zj4
U 
 

 

#20 視聴後、こちらの記事も合わせて読むと理解が深まります。 
　 
営業の聞き方が変わる！なぜヒアリングに“比較”が必須なのかを脳科学から解説 
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#21 
営業未経験のための ヒアリ
ング基礎講座⑤ 
仮説思考力を高める「3つの
鍛え方」 

https://youtu.be/7VfNAW85
MoY 
 

 

#22  
営業未経験のための ヒアリ
ング基礎講座⑥ 尋問になら
ないための ３つのテクニック 

https://youtu.be/a-shZQbQ
zU4?si=lsVGctuvAHiMo3vi 
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